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اأبوظبي التجاري المخ�س�سة للتوعية العامة   هذا الكتيِّب هو ثاني عمل ثقافي �سمن مبادرة بنك 

�سلامي.  الإ للتمويل  والعملية  خلاقية  الأ بعاد  الأ هم  لأ يتطرق  والذي  �سلامية،  الإ ال�سيفة  حول 

والذي   ،)١ �سلامية  الإ لل�سيفة  الرئي�ص  )المر�سد  ول  الأ الكتيِّب  اإ�سدار  عقب  الكتيِّب  هذا  وياأتي 

�سلامية؟، وكيف  ى تقديم اإجابات اأ�سا�سية  لل�سوؤال المبدئي العام »ما الحاجة اإلى ال�سيفة الإ توخّر

م الكتيِّب ال�سابق عر�ساً تمهيدياً  تختلف ب�سكل جوهري عن ال�سيفة التقليدية؟«. وعليه، فقد قدّر

�سلامية مع  �سا�سية التي تقوم بها الموؤ�س�سات المالية الإ د الوظائف الأ �سلامية وحدّر موجزاً لل�سيفة الإ

�سلامية ل بد من اأن تكون دوماً متوافقة مع اأحكام ال�سريعة  التاأكيد على اأن جميع اأن�سطة البنوك الإ

م الربا تحريماً قطعياً. �سلامية التي تحرّر الإ

�سلامية اأو�سع بكثي من مجرد الو�ساطة الم�سرفية. وبدوره، يهدف هذا  اإن مجال ن�ساط البنوك الإ

اأن  بالعتماد على مفهوم  �سلامية عملياً  الإ البنوك  توؤديه  الذي  الدور الحقيقي  �سرح  اإلى  الكتيِّب 

�سلامي يمكن اأن يقوم بكلا الدورَين كمدير ا�ستثمار )ب�سفته م�سارباً اأو م�ساركاً... اإلخ(  البنك الإ

وكم�ستثمر )رب المال(.

�سلامي  �سلامية ٢( اأي�ساً تحديد �سيغ التمويل الإ ومن بين اأهداف هذا الكتيِّب )المر�سد لل�سيفة الإ

الخدمات  من  نجاعةً  اأكثر  حلول  لتقديم  الطريق  د  يمهّر مما  التقليدي،  للتمويل  كبديل  المتعددة 

القادمة �سمن  اإ�سداراتنا  والتي �سنتناولها في  لل�سركات  فراد والخدمات الم�سرفية  الم�سرفية للاأ

�سلامي الحالية لبنك اأبوظبي التجاري. بات التمويل الإ �سل�سلة كتيِّ

�سلامية، يحر�ص بنك  عمال والتمويل وال�سيفة الإ و�سعياً منه لن�سر الوعي والمعرفة في مجالت الأ

لاعهم واهتمامهم  اأبوظبي التجاري على الو�سول اإلى قاعدة وا�سعة من الجمهور على اختلاف مدى اطّر

�سلامي:  �سيغ التمويل الإ

اأبرز الخ�شائ�س الم�شتركة 

في  �سلامي  الإ التمويل  دور  موا  يتـفهّر اأن  يريدون  الذين  اأولئك  لم�ساعدة  �سعياً  �سلامي،  الإ بالتمويل 

مواجهة التحديات المتزايدة في عالم التمويل الحديث. ومن الماأمول اأن ينتفع الم�سرفيون، ومدراء 

ال�سركات، والموؤ�س�سات ال�ستثمارية، وموظفو الدولة، وطلاّرب القت�ساد والتمويل والكثي غيهم، 

�سلامي الجاري اإعدادها.   بات التمويل الإ من هذه ال�سل�سلة من كتيِّ

ويلتزم بنك اأبوظبي التجاري بالطرح التدريجي للمنتجات الم�سرفية المتوافقة مع اأحكام ال�سريعة 

ال�سحيحة  المعرفة  معه  ت�سافرت  اإذا  اإل  فاعلًا  يكون  ل  المدخل  هذا  باأن  منه  اإدراكاً  �سلامية،  الإ

�سلامي  �سلامي، علماً باأن القدرة على ح�سد ثمار التمويل الإ والتوعية العامة حول مبادئ التمويل الإ

وا�ستيفاء منافعه تتطلب تفهماً �سحيحاً للمُثل العليا المتج�سدة في هذا النظام.

�سلامي المتنوعة  من المنا�سب النظر في بع�ص الخ�سائ�ص العامة التي ت�سترك فيها �سيغ التمويل الإ

لل�سيفة  الرئي�ص  )المر�سد  ول  الأ الكتيِّب  اأن  العلم  مع  الفردية،  خ�سائ�سها  ا�ستعرا�ص  قبل 

�سلامي عن  �سا�ص الذي يميّرز النظام الم�سرفي الإ �سلامية ١( كان يدور حول تو�سيح العامل الأ الإ

�سلامي على مفهوم  النظام التقليدي في اإطار مفهوم المال بحد ذاته. فبينما تقوم �سيغ التمويل الإ

د و�سيلة للتبادل ولي�ص للاتجار به،  فالمال ل يجوز اأن ينتج مالً اأكثر منه، ويكون في  المال باأنه مجرّر

حالة التمويل التقليدي، المال بحد ذاته هو اأ�سا�ص المعاملات المالية اأي القر�ص بكافة اأنواعه فالمبلغ 

�سا�ص الذي يح�سب البنك التقليدي اأرباحه بناءً عليه )على �سكل فوائد( وبناءً على  المقُرَ�ص هو الأ

�سلامي: هذا الفرق، �سوف تترتب الخ�سائ�ص التالية على جميع �سيغ التمويل الإ
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�سلامية يمكن اأن تقوم بدور الم�ستثمر)بتقديم اأموال قابلة للا�ستثمار(  وقد ذكرنا �سابقاً اأن البنوك الإ

�سلامي التي تعمل بها  �سافة اإلى قيامها بدور مدير ال�ستثمار. ويمكن اعتبار �سيغ التمويل الإ بالإ

�سلامية )ك�سيغ ا�ستثمار( حيث يكون غر�ص البنك هو تمويل الن�ساطات القت�سادية اأو  البنوك الإ

ال�ستثمارية لعملائه.  وكن�ساط اآخر، يمكن اأن يقوم البنك بدور مدير ال�ستثمار حيث يتلقى الودائع 

�سلامية. من المتعاملين/الم�ستثمرين وي�ستثمرها في اأن�سطته المتعددة وفق اأحكام ال�سريعة الإ

�سلامي ب�سفته »م�ستثمراً« من خلال �سيغ  ز على دور البنك الإ وفي هذه المرحلة ل بد من اأن نركِّ

قريباً  �سن�سدره  خا�ص  كتيِّب  في  الجانب  هذا  و�سنتناول  لعملائه.  يقدمها  التي  المتعددة  التمويل 

اإن�ساء الله. والخ�سائ�ص الم�ستركة التي ذكرناها �سابقاً توفر اإطاراً منا�سباً للتعريف ب�سيغ التمويل 

�سلامي المختلفة. وبناءً على ذلك: الإ

�سلامي  اأ- بالن�سبة لل�سوؤال العام »لماذا تحتاج اإلى النقود؟«، نجد اأن كل �سيغة من �سيغ التمويل الإ

تجيب على هذا ال�سوؤال من خلال الوفاء بحاجة اقت�سادية حقيقية.

اأن كل �سيغة تمويلية تتميّرز باأحكامها الفقهية الملائمة لمجالها  �سا�ص، نجد  ب- بالن�سبة للفقه الأ

التطبيقي.

ج- وبالن�سبة لتوزيع العوائد، نجد اأن كل �سيغة من �سيغ التمويل ترتبط بافترا�ص تحمل المخاطر 

المتعلقة بكل �سيغة والتي تبرر ا�ستحقاق العائد.

�سلام للنقد على اأنه مجرد و�سيلة للتبادل تنعك�ص في توجيه �سوؤال واحد  �سوؤال م�سترك: اإن نظرة الإ

�سلامية: »لماذا تحتاج اإلى النقود؟« اإلى جميع عملاء خدمات ال�سيفة الإ

التمويل  ي�ستخدم  التي  �سا�سية  الأ عمال  الأ اأن�سطة  اأن تعي ماهية  �سلامية  الإ البنوك  وي�سترط على 

فاإنه ل يخرج  اإلى عملائها،  ال�سوؤال  نف�ص  اأن توجه  التقليدية يمكن  البنوك  اأن  وبالرغم من  فيها 

حينئذٍ عن غر�ص الت�سنيف اأو التحليل.

�سلامية، وبطريقة  جابة على هذا ال�سوؤال الم�سترك هي التي تقرر من الناحية الإ غي اأن طريقة الإ

�سلامي نحو توظيف النقد  ه التمويل الإ مبا�سرة، طبيعة ال�سيغة التمويلية المنا�سبة، مما يوؤكد توجّر

النقد  بيع  نحو  المتوجه  التقليدي  للتمويل  الحقيقية، خلافاً  القت�سادية  العملاء  بحاجيات  للوفاء 

بنقد اأكثر منه.

�سلامية جميعها ترجع اإلى اأ�سول فقهية واحدة، انطلاقاً من  م�سدر فقهي م�سترك: اإن ال�سيغ الإ

نة لفقه البيوع من قوله  ية المت�سمّر �سا�سيَين للت�سريع: القراآن وال�سنة، كما نجده في الآ الم�سدرَين الأ

م الربا« �سدق الله العظيم. فهذه  تبارك وتعالى ب�سم الله الرحمن الرحيم: »اأحل الله البيع وحرّر

به من ال�سفقات  د ما هو مباح وما هو غي مباح في ال�ستثمار، وما ينبغي تجنّر �سول الفقهية تحدّر الأ

الكتيِّب مدى توافق المنتجات المالية و�سيغ  المختلطة بالربا والقمار والغرر. و�سوف نرى عبر هذا 

�سلامي الذي يقرر �سحة هذه المنتجات. عمال مع  الفقه الإ تمويل الأ

�سلامي ت�سترك جميعها في خا�سية تحقيق الربح الحلال  مقيا�ص م�سترك للعائد: اإن �سيغ التمويل الإ

ل المخاطر. وقد �سبق  وفقاً للقاعدة ال�سرعية »الخراج بال�سمان«، بمعنى اأن الربح ي�ستحق لمن تحمّر

م في كتيِّب »المر�سد  تو�سيح الفرق بين معدل الربحية الم�سروع المتعلق بالتجارة مقابل الربا المحرّر

�سلامية ١«. الرئي�ص لل�سيفة الإ



ة، على عك�ص الوفاء بالمطالب الثانية والثالثة والرابعة والخام�سة اأعلاه  على اأو�ساع ال�سوق المتغيّر

الذي يتم من خلال �سيغ العائد الثابت، والتي يتم تغطيتها تحت عنوان »الخ�سائ�ص البارزة ل�سيغ 

العائد الثابت«.

وعلى وجه التحديد، ي�ستدعي المطلب  الثاني من البنك حيازة الب�سائع المطلوبة  وبيعها للعملاء عن 

طريق �سيغة المرابحة. 

الب�سائع  بيع  لي�ص عن طريق  العملاء،  اإلى  المطلوبة  الب�سائع  ت�سليم  الثالث  المطلب  يقت�سي  بينما 

�سل لفترة زمنية معينة من  نف�سها )الرقبة( اإلى العملاء، بل عن طريق بيع المنفعة الم�ستوفاة من الأ

جارة. خلال �سيغة الإ

جلة، وهي البيوع التي  اأما المطلبان الرابع والخام�ص فيمكن الوفاء بهما من خلال �سيغ البيوع الآ

يتم  وال�ست�سناع، حيث  بال�سلم  المعروفة  ال�سيغ  تعتمد على  والتي  للعملاء  تفي بمتطلبات خا�سة 

حيان يمكن تاأجيل الثمن( وتاأجيل ت�سليم ال�سلع  فيها تعجيل الثمن )بالن�سبة للا�ست�سناع بع�ص الأ

اإلى اأجل معلوم.

�سلامية، ويتوا�سل  �سلامي في معظم اأعمال ال�سيفة الإ �سيلة للتمويل الإ ت�ستخدم ال�سيغ الخم�ص الأ

�سلامية، رغبةً في تطوير  حولها ن�ساط بحثي مكثّرف ودوؤوب من قبل المهتمين بخدمات ال�سيفة الإ

حيان، وذلك لمواجهة  دة في كثي من الأ وابتكار هياكل تمويلية وا�ستثمارية م�ستحدثة، واإن كانت معقّر

�سلامية.  والوفاء بالمتـطلبات الم�ستجدة والمتنامية في ال�سناعة المالية الإ

العام  ال�سوؤال  على  العملاء  ردّر  يكون  اأن  يمكن  المنظور،  القت�سادي  الن�ساط  طبيعة  على  اعتماداً 

»لماذا تحتاج اإلى النقد؟«  من خلال خم�ص طرق مختلفة:

. ١- الح�سول على  راأ�ص المال المطلوب في ن�ساط تجاري معينّر  

٢- �سراء ب�سائع معيّرنة موجودة في ال�سوق.  

بنية وغي ذلك( رة موجودة في ال�سوق )مثل المعدات والأ 3- النتفاع با�ستعمال اأ�سول معمّر  

   لفترة زمنية محددة.

4- تمويل اإنتاج موارد طبيعية )زراعية ومعدنية وبترولية(.  

5- تمويل �سناعة منتجات �سناعية )معدات واأبنية وغيها(.  

�سلامية لإحدى �سيغتَين محتملتَين للتمويل وهما: الم�ساربة  ول، تلجاأ البنوك الإ فبالن�سبة للمطلب الأ

المال  لراأ�ص  م  المقدّر الطرف  بــ�ســفتـه  الــبــنك،  اأولً  بــين طــرفَين:  ولى تمثل عقـداً  الأ الم�ساركة.  اأو 

)رب المال(، وثانياً العميل )الم�سارب( ب�سفته المدير للعمل التجاري المتفق عليه. اأما في ال�سيغة 

الطرفان في عقد  ثم يدخل  المال، ومن  راأ�ص  والمتعامل بجزء من  البنك  في�ساهم كل من  الثانية، 

دارة. �سافة اإلى م�سوؤوليات الإ �سركة، يقت�سمان بموجبه الربح والخ�سارة المحتملين من العمل بالإ

ل�سيغ  البارزة  »الخ�سائ�ص  عنوان  تحت  والم�ساركة  الم�ساربة  عقدَي  لخ�سائ�ص  العر�ص  �سيتم 

اأي قيمة بالعتماد  ياأخذ  اأن  الربح يمكن  اأن معدل  اإلى  الكتيِّب، نظراً  «، �سمن هذا  المتغيّر العائد 

�سيغ التمويل 

�سيلة �سلامية الأ الإ



اإ�سطلاع البنك بدور الم�ستثمر ول  اأولً،  اأهم خ�سائ�ص الم�ساربة هي:  وللمزيد من التو�سيح فـاإن 

ي�سارك في اإدارة اأعمال الم�سروع، وثانياً، بقاء مبلغ الربح غي محدد على الرغم من تحديد ن�سب 

رباح بين الم�سارب ورب المال م�سبقاً. توزيع الأ

د، اأنه يرتبط بنطاق  ا يجعل معدل الربح في عقد الم�ساربة اأكثر عر�سةً للمخاطرة وعدم التاأكّر وممّر

غي محدد من العمليات التجارية المحتملة، والتي يدخل فيها الم�سارب بمح�ص اختياره. لذلك، تلجاأ 

�سلامية اإلى معالجة هذه المخاطرة الم�سرفية عن طريق اللجوء اإلى تحديد م�سبق  كثي من البنوك الإ

�سلامية. لهيكلية المعاملات التجارية التي تنفذ بموجب عقد الم�ساربة بما يتفق واأحكام ال�سريعة الإ

اأما بالن�سبة لعقد الم�ساركة، فهو يماثل عقد الم�ساربة من حيث عدم معرفة اأو تحديد مبلغ الربح 

وم�سوؤوليات  المال  راأ�ص  في  الم�ساهمة  �سرورة  حيث  من  الم�ساربة  عقد  عن  يختلف  ولكن  الفعلي، 

دارة. وبالتالي، بموجب عقد الم�ساركة يكون المتعامل/الم�ستثمر �سريك البنك ويقوم البنك بدور  الإ

مدير ال�ستثمار.

اأ�سف اإلى ذلك، اأن المتعامل ي�ساهم بجزء من راأ�ص المال ومن ثم، فاإن الم�ساركة لي�ست �سيغة تمويلية 

اإيجازها  طراف، يمكن  ن عن�سر الم�ساهمة في راأ�ص المال يقت�سي �سروطاً خا�سة بين الأ خال�سة لأ

فيما يلي: 

مال  لراأ�ص  اليومية  دارة  الإ ممار�سة  في  الحق  لهم  الم�ساركة  عقد  في  طراف  الأ جميع  اإنّر   •
خرين. والكثي من البنوك  طراف عن هذا الحق لل�سركاء الآ الم�ساركة، اإل اإذا تنازل اأحد الأ

كثر معرفة وكفاءة  �سلامية تميل اإلى التنازل عن هذا الحق ل�سالح عملائها باعتبارهم الأ الإ

في اإدارة اأعمالهم. 

)اأي  المال  راأ�ص  في  منهم  كل  ح�سة  ح�سب  تحقق،  اإن  الربح،  في  ال�سركاء  جميع  • ي�سترك 

البنك  بين  تعاقدية  فـهي علاقة  باإيـجاز،  تـعـريـفـها  �ســبـق  كـما  الم�سـاربـة،  ل�سيـغـة  بالن�ســبـة  اأولً 

م لراأ�ص المال، والعميل )الم�سارب( كمدير للعمل التجاري المتفق عليه.  )رب المال( كمقدِّ

وعليه، فـاإن اأ�سا�ص اأي عقد م�ساربة يعتمد على توفر اأربعة �سروط اأ�سا�سية:

على  التوقيع  عند  م�سبقاً  محددة  ن�سبة  وفق  تحقق،  اإذا  فيما  الربح،  الطرفان  يتقا�سم  اأن   •
لها رب المال )اأي البنك( وحده بينما يخ�سر الم�سارب  العقد. اأما الخ�سائر، اإن حدثت، فيتحمّر

داري فقط. جهده الإ

اأن  له  يحق  ولكن  الم�ساربة،  عمال  لأ اليومية  دارة  الإ في  يتدخل  اأن  المال  لرب  يحق  ل    •
يقيّرد اأو يحدد المجالت القت�سادية الم�سموح للم�سارب العمل بها، حيث يجب تو�سيح هذه 

ال�سروط في بداية العقد.

اأق�سى  ببذل  لًا  متكفّر يظل  اأنه  الم�ساربة، بمعنى  مال  لراأ�ص  اإدارته  اأمانة في  يد  •  للم�سارب 
جهده لتحقيق الربح المق�سود، ولكن دون اأن يكون �سامناً له اأو لراأ�ص المال.

تمّر  لما  وفقاً  اإدارته  �سوء  اأو  تق�سيه،  تبينّر  اإذا  فيما  المال  لراأ�ص  �سامناً  الم�سارب  يكون   •
اأن�سطة غي  اإخلاله ب�سروط العقد مثل الدخول في  اأو في حالة  التعاقد عليه بين الطرفَين، 

م�سموح بها.  

الخ�شائ�س البارزة 

ل�سيغ العائد المتغيّر



وفقاً لن�سب الم�ساهمة في راأ�ص مال الم�ساركة(، اإل اأنه من الممكن بح�سب ممار�سة ال�سيفة 

�سلامية اأن يح�سل اأحد ال�سركاء على ح�سة اأكبر من ن�سبة م�ساهمته في راأ�ص المال وذلك   الإ

طراف اإل على  اأما الخ�سارة في حال حدوثها، فلا يجوز اقت�سامها بين الأ باتفاق ال�سركاء. 

اأ�سا�ص الن�سبة والتنا�سب مع م�ساهماتهم في راأ�ص المال.

    

ثبت  اإذا  اإل  اآخر،  طرف  ربح  اأو  مال  راأ�ص  ي�سمن  اأن  طراف  الأ من  طرف  ي  لأ يجوز  ل   •
تق�سيه اأو �سوء اإدارته بما يخالف عقد الم�ساركة. عندئذٍ فقط يمكن اإلزام الطرف الم�سوؤول 

خرى في راأ�ص المال.  طراف الأ ب�سمان م�ساهمات الأ

على  طراف  الأ من  مجموعة  اأو  طرف  تف�سيل  بمعنى  ولوية،  للاأ نظام  و�سع  ي�سح  ل   •
طراف  الأ ي طرف من  لأ الوعد  يجوز  ل  كما  والخ�سارة،  الربح  توزيع  خرى في  الأ طراف  الأ

بعائد محدد م�سبقاً. وفي الحقيقة يجب معاملة كافة اأطراف الم�ساركة بالعدل وح�سب ما اتفق 

رباح.  عليه بينهم في اآلية توزيع الأ

وكما هو الحال في عقد الم�ساربة، نجد عقد الم�ساركة يزيد من عن�سر المخاطرة المتعلق بالعوائد. 

�سلامية، في �سبيل تقليل المخاطر المالية في الم�ساركة، اإلى تحديد  لذا، تلجاأ العديد من البنوك الإ

م�سبق لهيكلية المعاملات التجارية التي تزمع الدخول فيها بما يتوافق واأحكام ال�سريعة. 

ي اأ�سلوب العائد الثابت هو الطريقة  وبالنتقال اإلى خ�سائ�ص �سيغ العائد الثابت، نلاحظ اأن تبنّر

�سلامية للحد من المخاطر. مثل للبنوك الإ المبا�سرة الأ

�سلامية كموؤ�س�سات تقبل الودائع من الجمهور، ي�سعها اإزاء  تجدر الملاحظة اإلى اأن دور البنوك الإ

في  وذلك  والم�ستثمرين،  المودعين  اأموال  على  الحفاظ  في  واجتماعية  واأخلاقية  دينية  م�سوؤوليات 

بها بطرق �سرعية مقبولة. وبهدف  ممار�سة  مواجهة كثي من المخاطر التمويلية التي من الممكن تجنّر

هذه الم�سوؤولية الجتماعية لجاأت البنوك اإلى تطوير �سيغ م�سرفية متقنة الهيكلة وتحتمل اأقل قدر 

ممكن من المخاطر حفاظاً على اأموال المودعين. 

   

ال�سرعية  �س�ص  الأ مع  يتعار�ص  ل  اأدنى حد ممكن  اإلى  الم�سرفية  المخاطر  تقليل  على  اإن الحر�ص 

طراف. وبناءً على  ي من الأ اأو ظلماً لأ اإ�سراف �سرعي �سارم ول يجلب �سرراً  اأنه يتم تحت  طالما 

�سلامية بتطوير �سل�سلة من �سيغ التمويل ذات العائد الثابت والمخاطر  هذا المبداأ، قامت البنوك الإ

المح�سوبة للمودعين والم�ستثمرين، وهي تتميّرز بثلاث خ�سائ�ص هي:

التجارية  العمليات  من  متكاملة  مجموعة  تكوين  على  تركز  الثابت  العائد  ذات  ال�سيغ  • اإنّر 
من  بدلً  وذلك  �سرعاً،  مقبولة  بطريقة   – خرى  الأ تلو  الواحدة   – متقناً  تركيباً  المركبة 

الدخول دون تخطيط م�سبق في عمليات تجارية متعددة، وغي محددة المعالم، كما هي الحال 

في الممار�سة العادية ل�سيغ الم�ساربة والم�ساركة. 

• اإنّر خا�سيّرة العائد الثابت تقوم على مبداأ ثبات الثمن في العقود، وهو مطلب �سرعي مُلزم في جميع 
�سارة اإلى اأنّر هذا المبداأ هو الذي انطلقت منه  معاملات التبادل )عقود المعاو�سات(.  وتجدر الإ

خية.  �سلامي خلال  ال�سنوات الأ معظم ال�ستحداثات الهائلة في المجال الم�سرفي الإ

اأبرز خ�سائ�ص �سيغ 

العائد الثابت



�ص  مره بوا�سطة البنك. وفي ذلك تقليل من الخطر الذي تتعرّر ب�سراء ال�سلعة اإذا تم �سراوؤها وتملّركها لأ

�سلامية اإذا لم يفي العملاء بوعودهم حيث تتراكم ال�سلع في حوزة البنك وربما ل تجد  له البنوك الإ

من ي�ستريها، ولذلك وافق علماء ال�سريعة على اإدخال �سرط الوعد الملزم للحد من هذا الخطر.

جبار العميل على �سراء ال�سلعة التي طلبها،  اأنّره و�سيلة لإ وعليه، ل ينبغي النظر للوعد الملزم على 

بطال اأيّر منهما في حكم ال�سريعة. فالعميل حر في اتخاذ  جبار على ال�سراء اأو البيع كافٍ لإ علماً اأنّر الإ

البنك عن الخ�سارة  لتعوي�ص  و�سيلة  الملزم  الوعد  اأن  اإل  القبول،  اأو  �ساء  اإن  لل�سلعة  الرف�ص  قرار 

الواقعة براأ�ص المال فيما اإذا تعر�ص لها ب�سبب اإخلال العميل بوعد ال�سراء.

تخلّرف  اذا  فيما  الثمن  رفع  على  البنك  قدرة  دون  تحول  فهي  الثمن،  ثبات  ة  لخا�سيّر بالن�سبة  اأما 

باً للوقوع في ربا الجاهليّرة كما �سبق �سرحه في  ق�ساط في موعدها، وذلك تجنّر العميل عن �سداد الأ

لهام�ص  بالن�سبة  »التعويم«  يعني عدم م�سروعية  ١(، وهذا  �سلامية  الإ لل�سيفة  الرئي�ص  )المر�سد 

رت المرابحة �سيغة �سالحة لتمويل  اً بتعويم الفائدة الربوية. وعلى ذلك، وفّر الربح في المرابحة تاأ�سيّر

جل، وقد تم تطوير هياكل تمويلية اأكثر تعقيداً عبر ال�سنوات  ال�ستثمارات ق�سية اإلى متو�سطة الأ

الما�سية بناءً على �سروط الوكالة، ل �سيما في مجال تمويل التجارة الدولية للب�سائع.

 خلافاً للروؤية العامة، فاإن هناك اإجماعاً بين الباحثين الم�سلمين على قابلية طلب ثمن اأعلى للبيع اإذا كان اأجل ال�سداد اأطول ما دامت 
١

�ص للتغيي فيما بعد. �سا�سية تعتبر مطابقة لل�سريعة والجدول المتفق عليه للت�سليم والدفع تم تحديده، ول يتعرّر ال�ستثمارات الأ

الثمن الحالي طالما كان العقد  اأعلى من  اأن يكون  لل�سلع والخدمات يمكن  ل  الموؤجّر الثمن  • اإنّر 
�سلامية. لذا، يكون من الممكن تحديد جداول ال�سداد الم�ستقبلية  يتفق مع اأحكام ال�سريعة الإ

بطريقة تعك�ص تاأثي عن�سر الزمن١.

المعروفة  مانة  الأ بيوع  اإحدى  �سلامية. فهي  الإ ال�سيفة  �سيوعاً في  كثر  الأ المرابحة هي  لعل �سيغة 

ف�ساح عن تكلفة ال�سلعة مو�سوع العقد قبل بيعها  �سلامي، بمعنى اأنّرها تُلزم البائع  بـالإ في الفقه الإ

لدى  المرابحة  ل�سلعة  �سلية  الأ بالتكلفة  عميله  اإخبار  الم�سرف  على  ينبغي  ذلك،  وعلى  للم�ستري. 

الح�سول عليها والربح الذي يطلبه الم�سرف قبل بيعها للعميل.

مر الم�ستري التي تبداأ بطلب من قبل العميل  والمرابحة الم�سرفية، ب�سورة اأدق، هي عملية المرابحة لأ

اأن يحوزها  ب�سرط  المرابحة  البنك، وفق مبادئ  �سلعة معيّرنة من  �سراء  ح فيه عن رغبته في  ي�سرّر

اأن ال�سلعة لم تكن مملوكة  التاأكد من  البنك وتكون وفق ما طلبه العميل. وفي هذه المرحلة ينبغي 

ن ذلك يجعل المعاملة بمثابة القر�ص بالمعنى التقليدي )ربوي( فاإن  م�سبقاً للعميل بوجه اأو باآخر، لأ

يدي في البيع لن تتحقق،  ويكون الربح فائدة ربوية �سرفة.  عملية تبادل الأ

 

للعميل وحيازتها  المطلوبة  لل�سلعة  البنك  �سراء  الم�ستري في �سرورة  مر  لأ المرابحة  فكرة  �ص  وتتلخّر

اأن يعك�ص قيمة  اآجل مع ربح يمكن  بثمن  للعميل  بيعها  والقب�ص، ومن ثم،  التملك  ب�سرطَي  للوفاء 

العميل  اأخذ وعد ملزم من  تتجلّرى �سرورة  للتطبيق،  قابلة  ال�سرعية  ال�سيغة  الزمن. ولجعل هذه 

مر الم�شتري المرابحة لأ



د  جاري التقليدي حيث تنتقل فيه كامل الم�سوؤولية اإلى العميل لمجرّر وهذا بخلاف التمويل الإ

التوقيع على العقد.

�سل حيث يتم  �سلامية يعتمد على الطبيعة التقنية للاأ 3- العُرف المتّربع في ممار�سة البنوك الإ

على  تقع  �سا�سية  الأ ال�سيانة  فم�سوؤولية  والبنك،  المتعامل  بين  �سل  الأ �سيانة  تكاليف  توزيع 

�سل الموؤجر، بينما ال�سيانة العادية الت�سغيلية يتحملها المتعامل.  البنك مالك الأ

العميل  اإعطاء  ن  تت�سمّر وهي  �سلامية  الإ البنوك  تمار�سها  معروفة  �سيغة  بالبيع  المنتهية  جارة  الإ

اأو بعد  – خلال  حيان  �سل في معظم الأ – القيمة المتبقية للاأ �سل ب�سعر معينّر  الخيار في �سراء الأ

جارة. تجدر الملاحظة هنا اإلى اأن الجمع بين عمليتَي بيع في عقد واحد، المحرم في  نهاية مدة الإ

اً واإنما  جارة المنتهية بالبيع ل تت�سمن بيعاً باتّر ن الإ �سلامي، ل ينطبق على هذه ال�سورة لأ الفقه الإ

فقط تعطي الخيار للم�ستري وله الحق في اأن يمار�سه اأو ل يمار�سه.

جارة، فقد اكت�سب  قل ممار�سة بالمقارنة مع المرابحة والإ اأن ال�سلم يعتبر من �سيغ التمويل الأ مع 

خية كاأ�سلوب تمويلي اإ�سلامي للعقود الم�ستقبلية، وهو مع ذلك يختلف  ونة الأ اهتماماً متزايداً في الآ

عن العقود الم�ستقبلية التقليدية والتي يوؤجل فيها ت�سليم البدلَين اأي كلّر من المبيع والثمن اإلى موعد 

ين. ين بالدَّ نها من قبيل بيع الدَّ في الم�ستقبل. فهذه العقود غي جائزة �سرعاً لأ

ال�سلم: �سيغة للعقود 
جلة الآ

جارة: تمويل  الإ

�شلامي جارة الإ الإ

�سلامية في مجال ال�ستثمار والتمويل طويل  جارة هي اأكثر ال�سيغ ا�ستعمالً لدى البنوك الإ �سيغة الإ

ر )معدات اأو عقار اأو غي  جارة بيع لمنفعة ا�ستخدام اأ�سل مُعمّر جل، وكما اأ�سي اإليه اأعلاه فاإن الإ الأ

ذلك( لفترة زمنية معينة، وهي تتفق مع المرابحة من حيث اإنها تبداأ برغبة المتعامل في ا�ستئجار 

مر العميل.  �سل لأ اأ�سل معينّر من البنك فيما اإذا حاز البنك هذا الأ

جارة هو  �سل قبل بيعه للعميل، اإل اأن البيع في الإ وتتفق اأي�ساً مع المرابحة من حيث تملك البنك للاأ

�سل نف�سه، فيكون البنك موؤجراً والعميل م�ستاأجراً.  �سل ولي�ص الأ من قبيل بيع المنفعة الناتجة عن الأ

جرة(  جارة )الأ �سل ل تُ�ستوفى اإل عبر الزمن فكان ل بد من التعبي عن ثمن الإ وبما اأن منفعة الأ

�سلامية هو توزيع ثمن  بمدة زمنية معيّرنة)�سهور اأو �سنوات اأو غي ذلك(، المعمول به لدى البنوك الإ

جارة المتفق على اأق�ساط مت�ساوية خلال الفترة الزمنية المتفق عليها.  الإ

تمكين  على  يتوقف  جارة  الإ لدفعات  البنك  ا�ستحقاق  فاإن  للمنفعة،  ثمناً  جرة  الأ اأن  بما  وكذلك، 

ال�سرعي  التكييف  المتعاقد عليها، فهذا  الفترة  �سل خلال  الأ المنفعة من  تلك  ا�ستيفاء  العميل من 

مور التالية: جارة التقليدية في الأ �سلامية تختلف عن الإ جارة الإ يجعل الإ

�سل في مقابل ال�ستهلاك النا�سئ عن ال�ستخدام المعتاد. ١- ل ي�سمن الم�ستاأجر �سلامة الأ

�سل،  ة التي تحول دون النتفاع من الأ ٢- تبقى الم�سوؤولية على الموؤجر فيما يتعلق بالعيوب الفنيّر



 

وال�سانع،  الم�ست�سنع  يُبرم بين طرفَين هما  ال�سلم، حيث  لعقد  ال�سناعي  القرين  ال�ست�سناع هو 

ة )كالمعدات،  وذلك بغر�ص وفاء الطرف الثاني )ال�سانع( بتقديم منتجاً �سناعياً مو�سوفاً  في الذمّر

ول )الم�ست�سنع( مقابل مبلغ - متفق عليه. والمفرو�سات والممتلكات العقارية( ل�سالح الطرف الأ

ومع اأن عقد ال�ست�سناع يبدو مثل ال�سلم تماماً، اإل اأنه من المهم ملاحظة الختلاف في طبيعة ال�سلع 

فيما بين العقدين وهذا وحده ذو اأثر بالغ في الحكم الفقهي. ودون الخو�ص في تفا�سيل فقهية، يكفي 

نها لي�ست مثلية ولذلك فهي في حكم الفقهاء  ة لأ ملاحظة اأنّر ال�سلع ال�سناعية ل تثبت ديناً في الذمّر

ين. ين بالدَّ ل تدخل في نطاق ال�سلع التي تخ�سع لعقد ال�سلم، ومن ثم لن تن�ساأ عنها م�سكلة بيع الدَّ

ة من حيث �سداد  وهكذا، وب�سبب ما ذُكر اأعلاه، يتميّرز عقد ال�ست�سناع عن عقد ال�سلم بمرونة خا�سّر

�سرعاً  المقبول  لل�سلعة، في�سبح من  ال�سانع  للطرف  ال�ست�سناع،  براأ�ص مال  ى  ي�سمّر ما  اأو  الثمن، 

�سلامية وهي  تاأجيل جزء من راأ�ص المال رغم عدم جواز ذلك في عقد ال�سلم. لذا، يمكن للبنوك الإ

التفاق عليها.  يتمّر  �سداده خلال فترة زمنية  ليتم  الكلّري  المبلغ  توزيع  ال�ست�سناع  راأ�ص مال  ل  تموّر

ولي�ص من الم�ستغرب اأن يلقى عقد ال�ست�سناع رواجاً كبياً في مجالت التمويل وال�ستثمار، وهذا ما 

�سيتبينّر بمزيد من التف�سيل عند النظر للجوانب التطبيقية في مرحلة لحقة.

ين ين�ساأ في عمليات البيع من خلال تاأخي النقد اأو تاأخي ال�سلع ومن المعلوم اأن الدَّ

ا�ستبدال وحداتها  ب�سهولة  وتتميّرز  ة  ال�سوق ب�سورة م�ستمرّر رة في  المتوفّر ال�سلع  بها  »المثليّرة« ويق�سد 

رز والمعادن والبترول وما �سابهها من ال�سلع الطبيعية. فاذا تمّر �سراء  بع�ساً ببع�ص مثل القمح والأ

�سلعة مثلية بنقد مع تاأجيل كلا البدلَين في الذمة، يترتّرب على ذلك »بيع دَين بدَين« وهو غي مقبول 

ين. وهذا،  ين بالدَّ �سرعاً. لذا، ينبغي دفع النقد حالً في حالة تاأجيل ال�سلع المثلية احترازاً من بيع الدَّ

تحديداً ما يحققه عقد ال�سلم.

ة. وطرفا  لذا، فال�سمة المميّرزة لعقد ال�سلم هي دفع النقد الحال مقابل �سلعة مثلية موؤجلة في الذمّر

نه هو الذي ي�سلم الثمن اأو راأ�ص مال ال�سلم لبائع  ى »الم�سلم« لأ عقد ال�سلم هما: م�ستري ال�سلعة وي�سمّر

نه الم�ستلم لراأ�ص مال ال�سلم والملتزم  ال�سلعة. والطرف الثاني هو بائع ال�سلعة وي�سمى »الم�سلم اإليه« لأ

بت�سليم ال�سلعة في اأجل معلوم وكيل اأو وزن معلوم. 

المال  راأ�ص  البنك  م  الزراعيّرة حيث يقدّر اإنتاج المحا�سيل  لتمويل  ة  ال�سلم ي�سلح ب�سفة خا�سّر وعقد 

الممار�سة  وفي  محدد.  م�ستقبلي  تاريخ  في  وا�ستلامها  المحا�سيل  �سرائه  مقابل  لعملائه  النقدي 

ن من بيع تلك  �سلامية تحر�ص البنوك على الدخول في عقود �سلم موازية لتتمكّر المعتادة للبنوك الإ

ال�سلع الموؤجلة بربح معقول عند ا�ستلامها. ولكن ينبغي التنبّره في عقود ال�سلم الموازية اإلى �سرورة 

�سليّرة. فهذا يتطلّرب اأن ل ي�سار في العقد الموازي  اأن يكون العقد م�ستقلاً  تماماً عن عقود ال�سلم الأ

�سلي بت�سليم ال�سلعة في وقتها المحدد ثابتاً ب�سرف النظر  لتزام الأ �سلي، وبذلك يظل الإ اإلى العقد الأ

عن اأي ظروف خارجية يمكن اأن تن�ساأ ب�سبب العقد الموازي. 

لل�سلع  نة  المت�سمّر ال�ستثمارية  �سواق  الأ في  حيوياً  دوراً  يلعب  بداأ  قد  ال�سلم  عقد  اأنّر  الملاحظ  ومن 

الزراعية والبترولية والمعدنية، وقد تم ا�ستثمار ملايين الدولرات �سنوياً من خلال اأدوات ا�ستثمارية 

قليلة المخاطر عن طريق معاملات ال�سلم.

ال�ست�سناع: اأداة  
للتمويل ال�سناعي



التطبيقات  الم�ستخدمة في  �سلامي  الإ التمويل  همّر خ�سائ�ص �سيغ  العر�ص موجزاً لأ لقد كان هذا 

للبنوك  العملية  الممار�سات  في  يجري  ا  عمّر ة  عامّر فكرة  الكريم  القارئ  عطاء  لإ وذلك  الراهنة 

كثر اخت�سا�ساً والمتعلقة بالخدمات  �سلامية. وفي مرحلة لحقة �سوف يتم النظر في الم�سائل الأ الإ

فراد وال�سركات، واإدارة �سناديق ال�ستثمار. الم�سرفية للاأ

الــخــــاتــــمــــة


